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ressa. Grazie ad un monitoraggiodelle macchine in uso si ottiene la soluzione per tagliare le bollette

Comerisparmiare sensibilmente energia
Lariana Compressori e una certezza

Bisogna“comprendere”
i compressori. Eppure, anche in
un'epocaincuiilrisparmioenerge-
tico & diventato tema di vita o di
morte, pochisembranofarecasoai
consumidiquestimacchinaridiffu-
se in molte realta produttive: dal
gommista alla grande azienda.

La Lariana Compressori, unico
Kaeserpointper le provinciediCo-
mo eLecco, topdigammanel setto-
re tentadiovviareaquestiproble-
miconunmetodovantaggiosoein-
novativo.

“Noi -dice Francesca Spreafico
amministratoredell'azienda-pro-
poniamo un'analisi gratuita dal
puntodivistaenergetico. Il cliente
deve prenderecoscienzadiquanto
glicostal'ariacompressaequanto
incideinbolletta”. Ec’é poiunaltro
aspettocheriguardalaqualitadel-
I'aria, spiegaAlex Minottidirettore
commercialedell'azienda:“Sembra
unacosapocoimportante.Maseio
forniscoun’ariaimpura,oltreadan-
neggiare 'ambientecreoproblemi,
anche di rendimento ai miei mac-
chinari.Visonoguastiinproduzio-
ne dovuti all'aria compressa, ma
spesso chioperasuquestiimpianti
nonlosa”.

Poi vi & I'aspetto normativo.
“Certo-spiegaFrancesca-.Spesso
le sale che ospitano i compressori
sonononinregola.Cisonoserbatoi
danneggiatiecondensanontratta-
ta.Delrestoécomelacaldaiadicasa:
senonfaccioicontrollirischiosan-
zioni.Devonoessereitecnicieima-
nutentoriaevidenziareerisolvere
questiproblemi.Noiprovvediamo
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Con un esame di una settimana si ottiene un report ¢

pnalisi @
misurazion!

Kaeser @ unanimamente riconosciuta come il top di gamma

ancheallosmaltimentodeiresidui,
inregolacon le normativa”.
Nonéfacileportarequestacon-
sapevolezza alle aziende. “Certo,
noiabbiamomessoindiscussione
ilrapportotraiclientieilsuoforni-
tore,facendovalerelanostracono-
scenza”. Molto spesso le aziende,
cheinquestoperiodositrovanocon
bolletteenergetichepesantemente
aumentate,nonhannochiariiripar-
ti dei costi e pertanto non hanno

ideadiquantoincidelaspesarelativa
al consumo energetico dei com-
pressori.

MacomeagisceLarianaCompres-
sori?

“Innanzitutto vogliamo dimo-
strare all'impresa attraverso una
documentazione specificaoggetti-
vaebendettagliata,cheilpesopiu
grande dei costi @ dovuto a questi
macchinari.Nonéinusualetrovarci

Lanuova sede di Oggiono

anchedifrontearapporticonsoli-
daticoniproprifornitori,che porta-
noadunatteggiamentoabitudina-
rio dando per scontato che non ci
sonoalternative.Noiutilizziamoil
metodo Kaser Ada:unnostrotecni-
coentrainsalacompressorieappli-
caunsistemachemonitorizzaper
almeno 8 giorniilfunzionamento
deimacchinariinusoall'azienda.l
dativengonoinviatiallacasamadre
chelianalizza.Quindispieghiamo
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| 'assistenza e il fioreall'occhiello

| 'aziendadisponibile 24 oresu 24

AffidarsiaKaeseredin
particolarealarianaCompressori
offre anche il non trascurabile
vantaggiodiunservizioassisten-
zaeccellente.Graziealladotazio-
ne completadiricambie pezzidi
manutenzione che caratterizzai
veicolidiservizioKaeser, leripa-
razioni possono essere eseguite
conlamassimarapidita.Lamanu-
tenzioneperiodicaassicurapoiil
massimointerminidiprestazioni
e ciclo di vita di ogni prodotto. |
ricambivengonosostituiti secon-
dounachecklistdimanutenzione
periodica.lcomponentiessenziali
perilfunzionamentoelasicurezza
della stazione di aria compressa
vengonocontrollatiadogniinter-

ventoe,dintesaconilcliente,so-
stituiti. Al termine di ogni inter-
ventotecnicovieneredattoedag-
giornato il “registro di Manuten-
zione”, lo storico di ogni nostro
prodotto € sempre a portata di
mano. Ledatedellamanutenzione
vengonostabiliteindividualmen-
tein base agliinteressi aziendali
dell’'utente.

Qualita e assistenza al 100 %

L'ariacompressaéeilmotoredi
ogni impresa e deve esserne ga-
rantitasemprelamassimadispo-
nibilita perassicurareunaprodu-
zione ottimale.

Soloconunattentoepuntuale
serviziodiassistenzatecnicasie
certidiavere sempre cio di cuisi
habisogno:pivariacompressaal
minor costo possibile.

| vantaggidelclienteinsintesi:

Sicurezzaoperativaedisponi-
bilita ottimizzate

Minori costi energetici

Valorizzazione delprodottonel
lungo termine

Serviziodi assistenza h24

E'fondamentalechel'ariacom-
pressa debba essere sempre di-
sponibile,cosicomeancheinqual-
siasimomentoilserviziotecnico.

OPressure. Tin

e dimostra il grande vantaggio dell’utilizzo dei compressori Kaeser

Formazionee
aggiornamenti

I tecnicidel serviziodi
assistenzaKaeser, quindianche
quelli di Lariana Compressori
concessionariaufficiale, vengo-
noformatipresso le sedidellaca-
samadre. Questosignificacom-
petenzadelservizioconaggior-
namenti costantiintuttii campi:
dallameccanica, al trattamento,
allatecnicadiregolazione.|tec-
nici sonoancheespertiin materia
di ottimizzazione dei sistemi
d’aria compressa ed efficienza
degliimpiantietengonosempre
sott'occhio il quadro generale.
Ancheinmateriadiprevenzione
degliinfortuniil personalediser-
Vizio possiede competenze certi-
ficate.

comeequantaenergiaconsumain
unannoilcompressore.Eaquesto
puntopresentiamolanostrapropo-
statestimoniandocome puorispar-
miaretangibilmenteattraversole
nuove macchine. Il cliente valuta
ancheinquantotempopuorecupe-
rarel'investimentoepercependoil
vantaggiodell'operazione provve-
deafareunordineadeguatoallesue
dimensioniedesigenze.Lamisura-
zioneegratuita, lastrumentazione

di proprieta Kaser € a noleggio”.

Lemodalitapossonoesseredif-
ferenti.“Avoltecitroviamodifron-
teacompressoridi marcaitaliana
moltovecchieincuiédifficilefare
misurazioni esatteconilnostrome-
todo.

Di fronte a dati imprecisi o che
nonciconvincono,diamoinprestito
macchinadellastessapotenza,ana-
lizziamoedimostriamoil risparmio
sulconsumo”.

Macchine pronta consegna

Lariana Compressori &
un'aziendaincontinuaevoluzione
conprecisestrategieperlaconquista
deiclienti.“E’anchesuccesso,spiega
Alex Minottiunodeiduetitolari,di
proporreconsuccessoilmacchina-
rioinregaloincambiodelrisparmio
energeticoaccumulatoin10anni.ll
nostroobiettivoéefficientarel'uti-
lizzodiariacompressa.Spessocitro-
viamoadavereachefareconclienti
chehannounamentalitaconserva-
tiva,ma, nelleaziendeaconduzione
familiare, c'@ una consapevolezza
diversadapartedellegiovanegene-
razioni.Perconquistareiclienticiaf-
fidiamoancheallereferenzedialtre
aziende nellazonacheutilizzanoi
nostriprodotti”.Laziendaneltempo
sieampliataeadeguataallenuove
esigenze.“Siamopartitiannifada
Erbaconmiofratelloedueamicieun
solotecnico,oracenesonotreesia-
moindieci-spiegalamoglieesocia

Francesca.Cisiamoimpegnatian-
cheascapitodellavitaprivata.Como
erascoperta,orapresidiamoquesta
provinciainsiemeaquelladilLecco.
Abbiamointrodottoun‘altramenta-
litapuntandomoltosullaconsulen-
zaeconfrontandoci conlaconcor-
renzadirealta che esistono anche
dal1919.Cisiamotrasferitidapoco
adOggionodoveabbiamoallestito
uncapannonepiu grandeeunma-
gazzinocheciconsentedistoccare
lemacchineinprontaconsegna:ce
ne sono piu di venti. Perovviare ai
tempilunghidegliordinatividovuti
allacarenzadimaterieprime,siamo
ingradodiforniresubitoalclienteil
noleggio di un'apparecchiatura
identicaaquellaordinata.Kaeserée
unarealtachesievolve:cisonoinge-
gnerichegarantisconouncostante
sviluppodellaricerca.llnostrovalo-
re aggiunto e il servizio con cui se-
guiamoiclienti”.



